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Tecnicas, enfoque y
disciplina para un mejor
desempeno comercial.



Programa de Certificacion en
Liderazgo Comercial Inteligente

;Que esperan las
organizaciones
de sus equipos de
venta?

La forma de obtener un alto rendimiento en ventas
es aplicar la misma formula para volverse diestro en
cualquier cosa, desde tocar el piano hasta programar en
Python. Se trata de alcanzar un alto rendimiento a traves
de técnicas, enfoque y disciplina. Las organizaciones
claman por vendedores de alto impacto y nosotros
sabemos qué se necesita para convertirse en uno.

Los participantes
aprenden

a elaborar
estrategias
comerciales
para los cambios
digitales en
evolucion.

Obtén conocimientos y habilidades para dirigir tus
operaciones comerciales digitales, administrando
los desafios del futuro:

- Desarrollar las competencias comerciales clave
de los lideres de ventas que permiten ser mas
eficientes en entornos competitivos: gestion de
embudos de ventas y planes de cuentas.

- Proporcionar kits de herramientas y metodologias
practicas para la optimizacion comercial.

- Aprender las mejores practicas para reclutar,
entrenar, construir y dirigir equipos de alto
rendimiento

- Analizar las tendencias, amenazas y oportunidades
del mercado para elaborar una hoja de ruta de
crecimiento digital alineada con los objetivos
empresariales.



Programa de Certificacion en
Liderazgo Comercial Inteligente

Los profesionales
requieren marcos
para dar forma

a la estrategia
empresarial

y liderar la
aceleracion
digital..

+61% de los Directores Comerciales (Chief Sales
Officer) indican que aumentar la efectividad de los
gerentes de ventas es una prioridad principal para
2022. (Gartner)

- 62% de los Analistas de Operaciones de Ventas
priorizan la gestion de cuentas y las estrategias
basadas en cuentas. (Gartner)

- 72% de los Analistas de Operaciones de Ventas
cree que mejorar la generacion de embudos de
ventas es una de las principales prioridades de
ventas para 2023. (Forrester)



El programa es
ideal para:

* Gerentes de ventas o ejecutivos que buscan dirigir de
manera efectiva equipos de ventasy quieren construir
un motor de ventas de alto impacto.

* Empresarios que buscan construir un equipo de ventas
y adquirir clientes.

- Profesionales de desarrollo de negocios que juegan un
papelen ventasy en la administracion de relaciones.

- Profesionales que estén haciendo un cambio horizontal
en su carrera hacia el area de ventas.

Este programa esta disenado para profesionales de las
ventas que forman parte de un equipo, asi como para
aquellos que dirigen un equipo o que estan encargados
del area de ventas. Sin embargo, como de una u otra
forma todos necesitamos vendernos, este programa
es ideal para cualquier profesional que quiera ser un
vendedor mas efectivo.

Cuando te
gradues, podras:

Obtener una comprension integral de los marcosy
estrategias que impulsan la aceleracion digital a traves
de las areas de enfoque de los 6 médulos principales
del programa. Podras participar en una evaluacion
de tu conocimiento para desarrollar palancas de
productividad propias y de tu organizacion.

Evaluar las practicas actuales de tu organizacion
para crear un plan de accion centrado en lo digitaly
establecer los medios para gobernar las estrategias
digitales de forma continua.
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OBJETIVOS y CONTENIDOS

Modulo Objetivo central Contenidos

- La naturaleza cambiante de las ventas: cuarta revolucion
industrial, pandemias, tecnologias.

- ;Transformacion digital versus transformacion comercial?

- Creando valor.

Equipos Comerciales
en el SXXI

Comprender el contexto y
desafios de las estructuras
comerciales en el actual

2 horas contexto.
(1 sesioén virtual)

Palancas de Conocery administrar - Modelo de palancas de productividad, aplicaciones y

Productividad capacidades para alcanzar SU Uso.

Comercial altos niveles de productividad. - Autoevaluacion de palancas.
- Plan individual.

2 horas

(1 sesion virtual)

Métricas Definir indicadores claves + Métricas de actividad, objetivos y resultados.

Comerciales que impulsen la actividad - Estructuras de ventas: numero de vendedores y territorios
comercial. de ventas.

2 horas + Gestion de tubos de negocios y CRM (sales funnel.

(1 sesion virtual)

Los 5 Roles del Lider dentificar los principales roles - Seleccionando al equipo.

Comercial y las mejores practicas para el - Construyendo al equipo.
optimo desempero. - Liderando al equipo.
2 horas - Gestionando al equipo.

(1 sesioén virtual)

- Motivando al equipo.
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OBJETIVOS y CONTENIDOS

Modulo Objetivo central Contenidos
Marco Digital del Conocery comprender - Importancia de la definicion de objetivos en digital.
Negocio las principales. + Principales disciplinas digitales.

herramientasdigitales de hoy. - Herramientas y buenas practicas asociadas a cada una.
2 horas

(1 sesidén virtual)

Control de Gestion Entender las métricas relevantes - Métricas esenciales segun medios y plataformas.
Digital de la actividad digital. + Nociones basicas de analitica web.
2 horas

(1 sesioén virtual)

Estrategia Elaborar una estrategia digital -+ Metodologia para la elaboracion de una estrategia digital
Digital alineada con el negocio. alineada con los objetivos de negocio.
2 horas

(1 sesioén virtual)
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Cuerpo Docente

Jorge Bullemore.

Doctor en Administracion de Empresas por la U. de Lleida.
Advanced Management Program del ESE Business
School, MBA UAI e Ingeniero Civil Industrial UDP. Mas

de 20 anos de experiencia laboral como Gte. Comercial,
Subgte. Comercial, PMy Jefe de Consultoria.

m Conecta con Jorge en LinkedIn

Serge de Oliveira

Profesional de marketing franco-portugués con mas

de 20 anos de experiencia en Chile, liderando equipos

en servicios financieros, telecomunicaciones y AFP,
premiado en 2 oportunidades (2012 y 2016), como el mejor
profesional de Marketing Digital de Chile.

m Conecta con Serge en LinkedIn



https://www.linkedin.com/in/sergedeoliveira/
https://www.linkedin.com/in/bullemoreconsulting/
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Sobre Nosotros

Somos una comunidad que busca favorecer el aprendizaje para
transformar colaboradores y emprendedores en lideres.

Nuestro distintivo enfoque interdisciplinario de la investigacion y la
ensenanza se centra en los temas mas criticos para los negocios
contemporaneos, impulsando la innovacion y creando conocimientos
del mundo real para los lideres empresariales.

Nuestros actualizados programas de Educacion Ejecutiva, aseguran
que nuestros participantes no solo estén expuestos al pensamiento
empresarial mas actual, sino que también aprendan como ponerlo en
practica en sus organizaciones.
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Mas informacion en:

InsightLab.Club

@ CustomerTrigger


https://insightlab.club/

